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72M
активных
пользователей
в месяц

+13% г/г

Авито сегодня

220M+
объявлений

10
сделок в секунду

18
лет на рынке

* По данным SimilarWeb
** По данным Data.ai

№1
в мире по посещаемости
среди сайтов объявлений*

Топ-3
самых скачиваемых
приложений в России**

1/3+
населения России регулярно 

пользуется Авито
+47% г/г

12 000+
сотрудников

28M
активных
пользователей
в день

+23% г/г

https://www.similarweb.com/ru/top-websites/e-commerce-and-shopping/classifieds
https://www.data.ai/ru/apps/google-play/top/store-rank/feed/free/russian-federation/overall/android-all/


Что такое «Авито Спецтехника»?

Два ключевых направления

Аренда спецтехники и ком. транспорта Купля-продажа



м

Категория «Спецтехника» - новая 

зона роста для перформанс агентств

Пользователей ежедневно*

м

м

техники размещается в ценовом 
сегменте 7 млн ₽+

покупателей готовы 
совершать сделки онлайн

техники продаётся исключительно 
через Авито

м

* Данные Авито

• Аренда спецтехники - аренда техники для 
строительных и инфраструктурных работ

• Грузовики и спецтехника - строительная, 
дорожная, сельскохозяйственная техника

• Мототранспорт - мотоциклы, квадроциклы, 
снегоходы

• Водный транспорт - катера, лодки, гидроциклы

Спецтехника



Основная аудитория категории

м м

Аренда спецтехники
Арендаторы

• Строительные и подрядные компании
• Малый и средний бизнес

• Региональные исполнители инфраструктурных 
проектов

• Индивидуальные предприниматели

Арендодатели

• Владельцы парков техники

• Компании по аренде спецтехники
• Региональные игроки с собственным автопарком

• Диспетчерские компании по аренде спецтехники

Продажа грузовиков и спецтехники
Покупатели

• Руководители транспортных подразделений

• Менеджеры по закупкам
• Владельцы бизнеса

• Аграрные и производственные предприятия
Продавцы

• Производители техники

• Официальные дилеры
• Региональные поставщики

• Продавцы техники с наработкой

Мототранспорт и водный транспорт
Покупатели

• Частные лица
• Малый бизнес (прокат, туризм, сервис)

• Профессиональные пользователи техники
Продавцы

• Дилеры мототехники

• Поставщики водного транспорта
• Частные производители

Запчасти и аксессуары
Покупатели

• Владельцы техники
• Сервисные компании

• Автопарки и транспортные подразделения
Продавцы

• Поставщики комплектующих

• Сервисные центры
• Производители деталей



Менеджер по работе 

с ключевыми клиентами в категории 

«Продажа спецтехники»

Тимур 
Липа



Оплата за результат

Результат 
Целевой звонок или чат

Оплата 
производится по факту 

полученных звонков/чатов



Оптимальное решение для ведения 

любого бизнеса на Авито 

Максимальный тариф с оплатой за 
целевые действия и публикацией 
обхявлений по 1 рублю. 

Профессиональный кабинет 
в Авито PRO

Скрытие объявлений конкурентов

Брендированная страница 
с широким функционалом 

Нет ограничения по количеству 
объявлений

Расширенная география показов

Оплата за целевые действия покупателей 
(звонки / сообщения)

Автоматизация размещения объявлений 
(Автозагрузка)



Инструменты
для роста продаж
Проверьте себя, все ли вы используете

Органическое
продвижение

Рейтинги и отзывы

Проверенный партнер

Видео в объявлениях

Профессиональный
профиль продавца

9+ фото в 70%
объявлений

Услуги продвижения

Скидки избранным

Чат-бот (автоответы)

Промо профиля

Партнеры Авито

Брендспейс

Медийная реклама

Повышение эффективности

Персональный менеджер

Аудит кабинета

Аналитика рынка

API и интеграция данных
в вашу CRM-систему

Авито PRO

Автозагрузка

Мессенджер

ЭДО

Усиление
бизнес-процессов

запросите у менеджера
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0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18
кол-во фото в объявлении

к
о
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Секреты работы с объявлениями

Объявления с 9 фото 

получают в 1,5 раза больше 

контактов, чем с 3



Секреты работы с объявлениями

Привлекаем внимание 

потенциальных покупателей

• Первый взгляд – на главное фото. Выбирайте лучшее

• Старайтесь отличаться от конкурентов подходом

Для креативного подходаЧек-лист по работе с фото

Не используйте чужие фото – только свои
и уникальные

Делайте фото живыми и «вкусными»,
отказывайтесь от стоковых фото

Чем больше деталей на фото, тем меньше 
лишних вопросов при звонке

Прикладывайте не меньше 9 фото

Тексты на картинке в пределах правил Авито

Создайте регламент фотографии
для классифайдов

Нестандартные объекты на фото:
люди, животные, ваш фирменный знак

Неожиданные ракурсы

Будьте аккуратны: креатив должен быть в меру



Фотоприемы продавцов
Секреты работы с объявлениями



В понедельник 15.3%
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В понедельник 14.8%
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В 20:00 7.5%

15.3% 14.8% 14.5% 14.4% 13.6% 13.1%
14.6%

Покупатели привыкли начинать неделю
с просмотра новых предложений
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Больше всего просмотровБольше всего добавлений в избранное



Во вторник 18.2%
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Больше всего звонков совершается
во вторник в 10:00 и 11:00

Больше всего звонков Больше всего запросов контактов



Как увеличить количество заявок 

от покупателей на спецтехнику

Выкладывать всю технику, которая есть
в наличии

Размещать и продвигать объявления вне
зависимости от времени суток и дня недели

Запускать продвижение с учётом
конкуренции и пути клиента на Авито

Использовать привлекательные
фотографии в объявлениях

Увеличить скорость ответов в чатах

Работать с «тёплыми» пользователями 
в избранном

Использовать дополнительные 
инструменты продаж на Авито Читайте подробнее в этой статье



Если не получается выработать 
стратегию

Если нужна помощь в анализе ваших 
текущих действий и сложно оценить 
результат активностей

Если нужна обратная связь по 
корректировке дальнейших действий

Если хотите сориентироваться
по текущей ситуации на рынке, 
проанализировать конкурентов

Менеджер
в помощь



Фанис 
Мухамадиев
Менеджер по работе 

с ключевыми клиентами в категории 

«Водный и мото транспорт»



В категорию входит:  

• Вездеходы

• Картинг
• Квадроциклы и багги

• Мопеды и скутеры

• Мотоциклы

• Снегоходы

Водный транспорт  

• Вёсельные лодки

• Гидроциклы
• Катера и яхты

• Моторные лодки 

    и моторы

Мототехника



Категория «Мототехника и водный 

транспорт» в цифрах 

Мототехника 

5 000 000
Посетителей в месяц

Водный транспорт

1 400 000
Посетителей в месяц

Мототехника 

1 000 000
Объявлений

Водный транспорт

300 000
Объявлений

Данные Авито, февраль 2026



Особенности категории:

Тариф СРА 1.0: 
Максимальный тариф 8000 руб. 

+ размещение 1 руб.  

Б/У техника   

Тариф СРА 1.0: 
Максимальный тариф 8000 руб. 

+ размещение 1 руб.

Разовые размещения 
без подтверждения 

филиала и дилерства

Новая техника 

Ø Подтверждение дилерства через СП

Ø Подтверждение филиала через почту filtr@avito.ru

Ø Одна репутационная модель с категорией «Продажа авто» 



Менеджер по работе 

с ключевыми клиентами в категории 

«Аренда спецтехники»

Сергей 
Филев



Категория «Аренда Спецтехники» сегодня

пользователей

в месяц

2М

пользователей

ежедневно

95К

объявлений о продаже 
грузовиков и спецтехники

120K+

* Исследование Ipsos × Авито Спецтехника

Онлайн-заказ 

техники в аренду

• Простая и быстрая форма заказа техники

• Безопасность финансовых операций

• Документооборот 

Для заказчика 

Для исполнителя 

• Обработанные заказы от Авито 

• Прозрачная монетизация через комиссию со 
сделки, 
есть заказы — есть траты



20М
в месяц 

в низкий сезон  

25М
в месяц 

в высокий сезон  

Влияние сезонности на просмотры

Среднее количество просмотров: 



Распределение трафика по регионам

1,5%

1,7%

1,8%

1,9%

1,9%

2,1%

2,2%

2,2%

2,2%

2,3%

2,6%

2,8%

2,9%

3,4%

4,6%

6,7%

8,8%

16,0%

Красноярский край

Чеченская Республика

Новосибирская …

Нижегородская …

Челябинская область

Ставропольский край

Башкортостан

Крым

Самарская область

Калининградская …

Ростовская область

Свердловская область

Дагестан

Татарстан

Московская область

Санкт-Петербург

Краснодарский край

Москва

На долю Москвы и МО 

приходится

 20,6 % 

На Москве Россия не заканчивается 



Распределение трафика по видам техники

0,5%

1,9%

4,2%

4,7%

5,1%

11,0%

12,1%

16,7%

19,5%

24,4%

Навесное оборудование

Сельхозтехника

Прицепы

Другое

Погрузочная техника

Грузовой транспорт

Коммунальная техника

Дорожно-строительная 

техника

Землеройная техника

Подъёмная техника

3,3%

5,9%

6,1%

7,2%

9,2%

10,5%

11,1%

11,4%

16,1%

19,3%

Прицепы

Другое

Навесное оборудование

Сельхозтехника

Погрузочная техника

Землеройная техника

Подъёмная техника

Коммунальная техника

Грузовой транспорт

Дорожно-строительная …

ПросмотрыОбъявления 



«Аренда спецтехники» относится 

категории услуги 

Базовый 

• Планирование услуг 
продвижения

• Профессиональный кабинет 
Авито Pro

• Оформление описания 
объявления

• Подключение сотрудников

Тарифы:
• Базовый - 0 рублей 

• Расширенный - 2 000 рублей 

• Максимальный - 4 000  рублей 

Расширенный 

• Скрытие конкурентов 
в рекомендациях 

• Аналитика спроса 

• Автозагрузка объявлений 

• Поиск по объявлениям на вашей 
странице

• Информация о компании

Максимальный 

• Витрина с объявлениями 

• Брендирование

1. Фирменный баннер

2. Карусель баннеров

3. Шапка у объявления с логотипом 

и названием



В категории «Аренда спецтехники» 

действуют листинговые тарифы
оплата взимается только за размещение 

и продвижение объявлений.

Размещение 
Стоимость рассчитывается индивидуально 
и зависит от региона и типа техники

Продвижение 
Стоимость рассчитывается индивидуально 
и зависит от региона и типа техники

От 479 до 2 294 ₽ в месяц От 322 до 31 829 ₽ в сутки



Ваши 
вопросы


